
成功するホームページ制作と
集客に必要なこと
Shikama.net代表 志鎌 真奈美
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自己紹介

志鎌　真奈美
しかま　　まなみ
・Web業界16年
・580サイト以上
・JimdoExpert
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活動拠点

北海道 千葉 名古屋

東京
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Webデザイナーのための
Jimdoスタイルブック

http://www.amazon.co.jp/dp/4839938334

bizYou Webサポート
エキスパートコラム

http://support.bizyou.jp/
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Start!!
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まずは頭に入れておきたいこと

リピーター

顧客

見込み客
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目次

1.目的とゴールを明確に
2.テーマを絞ろう
3.閲覧者はどんな人？
4.ホームページの「目次」をつくろう

5.閲覧者はどこから来るの？
6.SEOはここで設定しよう
7.リピーター(ファン)を増やそう

前

後
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1.目的とゴールを明確に！

9



ホームページを作る目的

名刺
代わり

認知の
向上

情報
発信

ブラン
ディング

集客 販売 サポート 求人
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ゴール

●店舗の場合⇒来てもらう
●士業などの場合⇒お問い合わせ
●住宅販売⇒資料請求・電話
●ネットショップ⇒購入

※つまり閲覧者にどういうアクションを起こして欲しいの
か？電話なのかメールなのか、直接来て欲しいのか等
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2.テーマを絞ろう
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テーマを絞ろう！

気持ちはわかります！

アロマテラピー

ネイル

ハーブ教室

セラピスト

個人の趣味
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テーマを絞ろう！

１ホームページ＝１つのテーマ

アロマテラピー
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テーマを絞ろう！

１ホームページ＝１つのテーマ

アロマテラピー
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3.閲覧者は
  どんな人？
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閲覧者はどんな人？
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閲覧者はどんな人？

・麹町にフルタイムで勤務するOL
・30代前半で独身
・帰宅時間が遅い
・ストレスの多い仕事
・金曜日の会社帰りは癒されたい
・給料日は自分にご褒美
・カジュアルフレンチのレストランが好き
・スマートフォンを使いこなしている
・流行りものにはあまり飛びつかない
・実は癒し系ぬいぐるみが好き

17



閲覧者はどんな人？
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4.目次を作ろう
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ホームページの「目次」をつくろう

サロンについて

まずは書き出す⇒整理

店長ブログ

メニューA

メニューB

メニューC

地図

店長プロフィール

お問い合わせ施術の流れ

サイトマップ

ごあいさつ こだわり 関連商品販売

趣味のページ
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ホームページの「目次」をつくろう

閲覧者が「知りたい！」と思う内容を載せること。
スタート時は、必要最低限でOK。

サロンについて

メニュー

オーダーメニュー

アクセス

お客さまの声

お問い合わせ

トップページ
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写真+原稿
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ホームページ作成へ！
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5.人はどこから
   来るの？
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人はどこから来る？
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人はどこから来る？

検索

SNS

口コミ

メディア

26



人はどこから来る？

検索

SNS

口コミ

メディア

メール

電話

来店
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1位になっても意味がない

アロマテラピーで1位！
月間10万アクセス達成！

・
・
・
・
・
・
・
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ただアクセス数が多くてもダメ

月間
1,000訪問
10名新規来店

月間
100,000訪問
1名新規来店
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ただアクセス数が多くてもダメ

月間
1,000訪問
10名新規来店

月間
100,000訪問
1名新規来店

>

28



6.まずは、ここを確認！

基本設定を確認してみましょう。

初期設定のまま
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JimdoのSEO設定場所
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JimdoのSEO設定場所

地名+サービス名+店名
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JimdoのSEO設定場所

地名+サービス名+店名

説明文（80文字程度）
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JimdoのSEO設定場所

地名+サービス名+店名

説明文（80文字程度） キーワード(3～5個)
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広め方

1.口頭
2.名刺、チラシ、DM
3.メール（署名も忘れず！）
4.SNS
5.プレスリリース
6.リスティング広告
など
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7.見込み客からリピーターへ

リピーター

顧客

見込み客

32



7.見込み客からリピーターへ

リピーター

顧客

見込み客
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7.見込み客からリピーターへ

リピーター

顧客

見込み客
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7.見込み客からリピーターへ

リピーター

顧客

見込み客
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役に立つ
コンテンツ
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まとめ
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目次

1.目的とゴールを明確に
2.テーマを絞ろう
3.閲覧者はどんな人？
4.ホームページの「目次」をつくろう

5.閲覧者はどこから来るの？
6.SEOはここで設定しよう
7.リピーター（ファン)を増やそう

前

後
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成功のコツ
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成功のコツ
コツコツ
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最後に・・・

jimdo しかま
http://www.web-supporter.jp/

bizyou サポート 検索

http://support.bizyou.jp/

検索
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